
BABİL’İN
EN ZENGİN

ADAMI
Babil Tabletlerinden

Kadim Zenginlik Rehberi

GEORGE S. CLASON
Çeviren: Gülsün Arıkan



BABİL’İN

EN ZENGİN 
ADAMI 





BABİL’İN
EN ZENGİN 

ADAMI

George S. Clason 

Babil Tabletlerinden                        
Kadim Zenginlik Rehberi

Mitch Horowitz
tarafından sadeleştirilmiştir.



Translated from the English Language edition of THE RICHEST MAN 
IN BABYLON by George S. Clason, originally published by Waterside 
Productions, Inc. This edition arranged through Kayi Literary Agency. 
Copyright © 2018 by G&D Media. Turkish translation Copyright © 2021 
by Sola Unitas. All rights reserved.

Tüm hakları saklıdır. İngilizce orijinali Waterside Productions, Inc., 
tarafından “THE RICHEST MAN IN BABYLON” adıyla yayımlanmıştır. 
Bu eser Kayı Telif Lisans Hakları Ajansı aracılığıyla alınmıştır. Bu eserin çeviri 
sorumluluğu Sola Koç. Eğ. Dan. Hiz. A.Ş.’ye aittir. Bu kitabın hiçbir bölümü 
yazılı izin alınmadan kopyalanamaz ya da çoğaltılamaz.  

SOLA UNITAS - SOLA KIDZ
Şakayık Sok. No: 40/8 Kat: 2 Teşvikiye Şişli/İSTANBUL
Telefon: 0212 939 76 52 - E-posta: solaunitas@solaunitas.com
www.facebook.com/solayayinlari
www.twitter.com/solaunitas
www.instagram.com/solaunitasyayinlari
www.instagram.com/solakidz
https://kitap.solaunitas.com

ISBN: 978-625-7406-03-1 
Yayıncı Sertifika No: 45798
1. Baskı: İstanbul 2021 
İmtiyaz Sahibi: Umut Kısa
Genel Yayın Yönetmeni: Buket Konur
Çeviren: Gülsün Arıkan
Editör: Esingül Doğan
Redaksiyon: Hale Özdemir
Okuyucu Deneyimi: Simay Uygur, Semih Şahin, Pınar Ateş
Mizanpaj: Sibel Kaya
Kapak Tasarımı: Mert Musaoğlu
Orijinal Adı: The Richest Man in Babylon

BASILDIĞI YER
Deren Matbaacılık Ambalaj Sanayi ve Ticaret Limited Şirketi
Beylikdüzü Osb Mahallesi Orkide Caddesi 9/Z Beylikdüzü/İstanbul
Sertifika No: 47881

© Bu kitabın tüm yayın hakları Sola Koç. Eğ. Dan. Hiz. A.Ş.’ye aittir. 
Yazılı izin alınmadan kısmen veya tamamen hiçbir yolla kopya edilemez, 
çoğaltılamaz ve dağıtılamaz.



İÇİNDEKİLER

GİRİŞ 
Kazandığınız Paranın Bir Kısmını Biriktirin. ......... 7

ÖNSÖZ
George S. Clason  ................................................ 13

BÖLÜM BİR
Altın Arzulayan Adam ......................................... 15

BÖLÜM İKİ
Babil’in En Zengin Adamı  .................................. 19

BÖLÜM ÜÇ
Boş Para Kesesine Karşı Yedi Çözüm ................... 31

BÖLÜM DÖRT
‘İyi Şans Tanrıçası’yla Tanışın  ............................ 45

BÖLÜM BEŞ
Altının Beş Kuralı ............................................... 49



BÖLÜM ALTI
Babil’in Altın Borç Veren Adamı ......................... 51

BÖLÜM YEDİ
Babil’in Deve Tüccarı .......................................... 55

BÖLÜM SEKİZ
Babil’in En Şanslı Adamı ..................................... 63

BÖLÜM DOKUZ 
Babil’den Kil Tabletler ......................................... 73

YAZARLAR HAKKINDA.................................... 83



7

GİRİŞ 

“Kazandığınız Paranın Bir 
Kısmını Biriktirin.”

“Kazandığınız paranın bir kısmını bi-
riktirin.” Bu, George S. Clason’ın, 
Mezopotamya İmparatorluğu’ndan 

bir dizi hikâye sunduğu Babil’in En Zengin Adamı 
isimli eserinin zenginlikle ilgili verdiği en önem-
li tavsiyedir. Clason artık standart bir ilke hâline 
gelen bu sözüyle, “Kazancınızın en az yüzde onu-
nu öncelikli olarak tasarruf etmeli, geri kalanını 
borçlarınızı ödemek, ev ya da diğer yatırımlarını-
zı yapmak, sigorta yaptırmak, ailenizin bakımını 
üstlenmek gibi alanlarda kullanmalısınız. Tüm 
bunları yaptıktan sonra kendinizi hayatın zevkle-
rine adamalısınız.” demek istemektedir. 

Bu yaklaşım, tasarrufu teşvik eden bir düşünce-
yi temsil eder. Antik çağlarda bir düşünür, “Birik-
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tirdiğiniz her altın parçası sizin için çalışacak bir 
köledir.” demiştir. Bu yaklaşım, kişisel keyiflerden 
arınmayı vurgulamıyor. Aslında vurgulanmak is-
tenen şey -refahı önceliğe alarak yaptıklarınızın, 
bütün çabalara değeceğini bilerek- varlık yöneti-
mine eğlenceli ve maceracı bir ruhla yaklaşılması 
gerektiğidir. Bu tavsiyelerin amacı; kişisel tedbiri 
temel alan güvenli yatırımlar yapabilmenizdir. 
Yazar kendisini bu görüşlere adayarak büyük bir 
zenginliğe ulaşmıştır. 

Yirminci yüzyılın başlarında Clason, Den-
ver’da faaliyet gösteren bir harita yayıncısıydı. 
Amerika Birleşik Devletleri ve Kanada’nın ilk yol 
güzergâhlarının olduğu haritayı yayınladı. Daha 
sonra kendi mali durumunu dönüştüren ve son 
yüzyılın en popüler gelişim yazarlarından biri ola-
rak adını tüm dünyaya yayan bir fikir ortaya attı. 
Clason, bankaların, sigorta şirketlerinin ve aracı 
kurumların toplu olarak satın aldığı ve müşteri-
lerine ücretsiz olarak sunduğu kişisel finans yöne-
timi konusunda kitaplar yazmaya başladı. Harita 
yayıncısının broşürleri o kadar popüler bir hâle 
geldi ki 1930 yılında hepsini, tek cilt halindeki 
bir kitapta birleştirdi.

Clason Yayıncılık, Büyük Buhran’da ayakta 
kalmayı başaramasa da Babil’in En Zengin Ada-
mı büyük bir başarıya imza attı ve sonraki yıllar-
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da popüler finansal literatürün dayanak noktası 
oldu.

Clason’ın bakış açısı son derece iş dostuydu. Si-
gorta satan, konut kredisi veren veya tasarruf hesa-
bı tutan şirketler onun bakış açısına değer verdiler. 
Clason, modern finansal ürünleri, eğlenceli ve er-
demli bir iş ahlakıyla destekledi. Clason’ın kitabı 
kurumsal ortaklıklar açısından da sağlam ve ilkeli 
tavsiyeler içeriyordu. Kitabın içerisinde tutarsız ya 
da gerçekçi olmayan hiçbir ifade yoktur.

Benim için kitabın en etkileyici bölümü, borç-
larını ödeyen bireye karşı artan saygınlık durumu-
hakkında yazılan ‘Babil’in Deve Tüccarı’ başlıklı 
yedinci bölümdür. Bu ilke, gençken Talmud’dan 
okuduğum bir hikâyeyi bana anımsatır. Bir ha-
ham öğrencilerine, “Şeytan kim?” diye sorar. Öğ-
renciler uzun uzadıya düşünür ve cevap verirler: 
“Ödünç alan ve geri ödemeyendir.” Bu ifade pek 
çok farklı perspektiften anlaşılabilir. 

Borçların sadece parayla ilgili olmadığını, aynı 
zamanda hayatın herhangi bir alanında verdiğiniz 
sözleri ve taahhütleri yerine getirmeniz gerektiğini 
de unutmayın. Görünüşte küçük bir ev işi ya da 
belli bir zamanda bir yerde olmak gibi bir görevi 
yerine getirmeye söz verdiyseniz, o zaman bunu 
yapın. Aileniz de dahil olmak üzere insanların bu 
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tür şeyleri ne kadar dikkatli bir şekilde kayıt et-
tiklerine şaşıracaksınız. Kendinizi nasıl görürseniz 
görün, ahlakınız ve sözlerinizle değerlendirilir ve 
tanımlanırsınız. Farkında olsanız da olmasanız 
da içsel olarak kendinize saygı ve güven duymaya 
başlarsınız. Utanç ve öfke gibi duygular haysiyet 
ve doğruluk duygularını destekleyebilir. Sözleri-
nizi tutmakta çok zorlandığınız anlarda kendinizi 
makul düzeyde mazur görmeniz doğaldır. Öngö-
rülemeyen durumlar için istisnalar elbette vardır. 
Ancak bu tür durumlarda disiplinli ve kendinize 
karşı dürüst olmalısınız. Bir arkadaşımın bir kere-
sinde söylediği gibi: “Tek gerçek acil durum sağ-
lıkla ilgilidir.” Bir borcu, taahhüdü, projeyi veya 
sözü ertelemeden önce bunu mutlaka göz önünde 
bulundurun. 

Clason benim için başka bir ilkeyi daha açık-
lığa kavuşturdu. Borçlarınıza tasarruflarınızdan 
iki kat daha fazla para ayırmalısınız. “Gelirinizin 
yüzde onunu biriktirin ancak yüzde yirmisini de 
taahhütlerinize ayırın. Borç, hem faiz hem de iti-
bar açısından özünde mali bir yüktür.” diye ifade 
etmiştir.

Babil’in En Zengin Adamı ilk olarak kişisel ki-
tapçıklar şeklinde yayımlandığından, sonrasında 
bazı eklemeler yapmıştır. Kitaba eklenen hikaye-
ler anlatılmak istenenleri çok daha etkili bir hâle 
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getirdi. Bu nedenle yapılan sadeleştirilme kitabın 
etkisini kaybetmemesi için özenle hazırlandı. Bu 
çalışmada orijinal eserin tüm öğretileri yer alır-
ken, gereksiz tekrarlara yer verilmedi.

Clason’ın derslerinin orijinal faydalarını ve et-
kilerini koruduğunu göreceksiniz. Bu kitabı yeni-
den keşfetmek güçlü bir finansal temele ulaşmak 
için aydınlatıcıydı. Umarım sizde de aynı etkiyi 
bırakır. 

-Mitch Horowitz
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ÖNSÖZ 

Kollektif olarak maddi refahımız, her biri-
mizin bireysel maddi refahına bağlıdır. 

Bu kitap, bireysel refahı ve başarıyı ele 
alır. Başarı, kendi çaba ve yeteneklerimiz sonucu 
kazandıklarımızı ifade eder. Düzgün bir ön ha-
zırlık, başarının anahtar unsurudur. Anlayışımı-
zın akılcılığı düşüncelerimize ve düşüncelerimizin 
akılcılığı da eylemlerimize yansır. 

Zayıf cüzdanlara yönelik çarelerin olduğu bu 
kitap, finansal anlayış açısından bir rehber olma 
görevini üstlenmiştir. Kitabın asıl amacı, parasal 
başarıya ulaşmayı isteyenlere; para kazanma, pa-
rasına sahip çıkma ve paradan para kazanma yön-
temlerini göstermektir. 

Devam eden sayfalarda dünyanın benimseyip 
kullandığı temel finansal prensipler içinde büyük 
bir öneme sahip olan Babil’e gidiyoruz. 
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Babil, eskiden dünyanın en varlıklı şehriydi 
çünkü Babil halkı zamanının en zengin halkıydı. 
Paranın kıymetini bilirlerdi. Onlar para kazanma-
da, paralarına sahip çıkmada ve paralarının daha 
çok para kazandırmasında sağlam mali ilkeler uy-
guladılar. Hepimizin istediği gibi gelecekleri için 
gerekli olan geliri daha önceden hazır hâle getir-
diler.

-George S. Clason
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BÖLÜM BİR 

Altın Arzulayan Adam

Babil’in araba ustası Bansir’in cesareti tam 
anlamıyla kırılmıştı. Arazisinin etrafı du-
varla çevrilmiş olan sade evine ve atölye-

sinde bekleyen kısmen tamamlanmış arabasına 
üzüntüyle baktı. 

Eşi sık sık sonuna kadar açılmış atölye kapı-
sının önünde beliriyor ve ona doğru yönelttiği 
manidar bakışlarla, kocasına erzak çantasının ne-
redeyse bomboş olduğunu ve arabayı bitiriyor ol-
ması gerektiğini hatırlatıyordu. Yine de adam iri-
yarı ve kaslı bedeniyle tembel bir şekilde oturmaya 
devam ediyordu. Yavaş çalışan zihni cevap bula-
madığı bir probleme karşı mücadele veriyordu. 

Onu bu dalgın hâlinden uyandıran aşina ol-
duğu bir lirin tellerinden çıkan beklenmedik bir 
ses oldu. Döndü ve en iyi arkadaşı olan müzisyen 
Kobbi’nin duygulu ve gülümseyen yüzüne baktı. 





Bir insanın içinde bir kölenin ruhu varsa, nasıl doğmuş 
olursa olsun sonunda tıpkı suyun yolunu bulması gibi bir 
köle olmaz mı? Ya da bir insanın içinde özgür birinin 
ruhu varsa bütün şanssızlıklara rağmen, kendi şehrinde 
namuslu ve saygı duyulan biri konumuna gelmez mi?

Bu kitap, her birimizin bireysel başarısını ele alır. 
Başarı, kendi çaba ve yeteneklerimiz sonucu kazandık-
larımızı ifade eder. Düzgün bir hazırlık, başarının kilit 
noktasıdır. Eylemlerimiz düşüncelerimizden daha akılcı 
olamaz. Düşüncemiz, anlayışımızdan daha akılcı 
olamaz.

PEN Ödüllü yazar Mitch Horowitz’in editörlüğünü ve 
özetleme görevini üstlendiği Kısaltılmış Klasikler Serisi, 
çağımıza damgasını vuran ve milyonları etkileyen çok 
değerli kitapların öz hâle getirilmiş versiyonlarından 
oluşmaktadır. Bilginin büyük bir hızla yayıldığı modern 
çağda, vakti sınırlı olmasına rağmen kendini geliştirmek 
isteyen okurlar düşünülerek hazırlanmıştır.
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